Маркетинг-план компании Florange
Перед Вами обновленная версия Маркетинг Плана Компании Florange. Мы уверены, что с его помощью, а также в сочетании с нашей продукцией, с поддержкой сотрудников и лидеров Компании, Вы сможете добиться поставленных целей!
Любой Консультант имеет возможность продавать и рекрутировать, развивать свою сеть и становиться Лидером Компании. 

Удачи!

Три  Уровня Успеха.

В нашем маркетинг плане существует 3 уровня успеха. 
1 Консультант 

2 Координатор 

3 Лидер
КОНСУЛЬТАНТ

Любой человек, пришедший в нашу компанию, начинает свою работу с уровня Консультанта. Для того чтобы стать Консультантом, необходимо заплатить регистрационную плату 200 рублей, получить стартовый набор, заполнять все необходимые документы (договор и личную карточку) и сделать первый минимальный заказ. К тому же необходимо предоставить оригинал паспорта сотруднику компании, для того чтобы сделать ксерокопию. 
Любому Новичку Консультанту рекомендуется пройти Тренинг для Новичков,  который проводится раз в неделю в офисе Компании для более эффективной работы. Новый Консультант имеет право купить бизнес сумку Консультанта с образцами белья со скидкой 50%. 
После того как Вы стали Консультантом, вы имеете право продавать нашу прекрасную продукцию и рекрутировать новых Консультантов. С первого вашего заказа у Вас будет скидка 20%. 

Помните, что минимальный заказ 3.000 рублей! Заказы меньше чем 3000 рублей обрабатываться не будут. 
После того как сумма ваших суммарных заказов достигнет 40.000 рублей, вне зависимости от времени, вы становитесь Старшим Консультантом и имеете право на скидку в 25% со следующего заказа! С этого же уровня вы можете участвовать в специальных наградных программах для Консультантов. 

После того как сумма ваших суммарных заказов достигает 80.000 рублей, вне зависимости от времени, вы становитесь Эксперт Консультантом и имеете право на скидку в 30% со следующего заказа! С этого же уровня вы имеете возможность посещать тренинги для будущих координаторов. 

Подарок.
Каждый Консультант имеет возможность получить подарок (продукцию) на сумму равную 10% от заказа, в случае если заказ будет больше чем 6.000 рублей. Данный подарок может использоваться как подарок Хозяйке, если вы проводили домашнюю презентацию, или использоваться как дополнительный образец продукции для Вашей бизнес сумки. 

КООРДИНАТОР
Если Вы хотите зарабатывать не только продажами, у вас есть великолепная возможность рекрутировать новых Консультантов, строить свою группу и получать бонусы как Координатор. На этом уровне существует 4 звания: 

1. Бизнес Координатор 

2. Старший Координатор 

3. Эксперт Координатор 

4. Директор
БИЗНЕС КООРДИНАТОР
Чтобы стать Бизнес Координатором, необходимо достичь следующих критериев за месяц: 

· Личные продажи 10.000 рублей 

· Продажи персональной группы 100.000 рублей 

· 2 личных Консультанта с продажами не менее 10.000 рублей
Как Бизнес Координатор, Вы имеете право на скидку в 30% на личные продажи, возможность участвовать в специальных программах для Координаторов. Бизнес Координатор получает групповой бонус 3% с чистых продаж всех Консультантов своей группы.
СТАРШИЙ КООРДИНАТОР
Чтобы стать Старшим Координатором, необходимо достичь следующих критериев за месяц: 

· Личные продажи 10.000 рублей 

· Продажи персональной группы 250.000 рублей 

· 3 личных Консультанта с продажами не менее 10.000 рублей. 
Как Старший Координатор, Вы имеете право на скидку в 30% на личные продажи. 

Старший Координатор получает групповой бонус 5% с чистых продаж всех Консультантов своей группы. В случае если в Вашей группе есть Бизнес Координатор, вы получаете с его группы 2% (разница между Вашим и его процентом группового бонуса = 5% - 3%). 
ЭКСПЕРТ КООРДИНАТОР 

Чтобы стать Эксперт Координатором, необходимо достичь следующих критериев за месяц: 

· Личные продажи 10,000 рублей 

· Продажи персональной группы 450.000 рублей 

· 4 личных Консультанта с продажами не менее 10.000 рублей. 
Как Эксперт Координатор Вы имеете право на скидку в 30% на личные продажи. 

Эксперт Координатор получает групповой бонус 7% с чистых продаж всех Консультантов своей группы. 

В случае если в Вашей группе есть Бизнес Координатор, Вы получаете с его группы 4% разница между Вашим и его процентом группового бонуса 7% - 3%. 
В случае если в Вашей группе есть Старший Координатор, Вы получаете е его группы 2% (разница между Вашим и его процентом группового бонуса 7% - 5%). 
ДИРЕКТОР
Чтобы стать директором, необходимо достичь следующих критериев в течение 2 (двух) месяцев подряд: 

· Личные продажи 10.000 рублей 

· Продажи персональной группы 700.000 рублей 

· 5 личных Консультанта с продажами не менее 10.000 рублей 
Как директор, Вы имеете право на скидку в 30% на личные продажи. 

директор получает групповой бонус 9% с чистых продаж всех Консультантов своей группы. 

В случае если в Вашей группе есть Бизнес Координатор, Вы получаете с его группы 6% 

(разница между Вашим и его процентом группового бонуса 9% - 3%). 

В случае если в Вашей группе есть Старший Координатор, Вы получаете с его группы 4% 

(разница между Вашим и его процентом группового бонуса 9% - 5%). 

В случае если в Вашей группе есть Эксперт Координатор, Вы получаете с его группы 2% (разница между Вашим и его процентом группового бонуса = 9% - 7%) 

ЛИДЕР

У всех Консультантов есть возможность стать Лидером компании и зарабатывать еще больше. На этой стадии Вашего развитиях у вас есть возможность подняться еще выше по лестнице успеха и достичь следующих званий: 

Старший директор 

Эксперт директор 

Исполнительный Директор 

Старший Исполнительный Директор 
Что для этого нужно? 

· Быть квалифицированным Директором 

· Помогать своим Консультантам становиться директорами 

· Поддерживать необходимые продажи в персональной группе 

Какие поощрения для Лидера? 

Такие же групповые бонусы с персональной группы, как и у директора 

* Лидерский бонус с продаж директоров 4х поколений 

• Автомобиль от компании Лидерам, достигшим уровня Старшего Исполнительного директора
СТАРШИЙ ДИРЕКТОР

Критерий квалификации - как минимум 1 (один) директор в вашей персональной группе 

Как получать ежемесячный Лидерский Бонус 

· Как минимум 1 директор в первом уровне персональной группы 

· Продажи персональной группы 700.000 рублей 

· Личные продажи 10.000 рублей 

Лидерский Бонус 

• 3% Лидерский бонус с чистых продаж Директорской группы 1 го уровня 

ЭКСПЕРТ ДИРЕКТОР

Критерий квалификации - как минимум 3 (три) квалифицированных Директора в 1м уровне 
Как получать ежемесячный Лидерский бонус 

· Как минимум 3 директора в первом уровне 
· Продажи персональной группы 700.000 рублей 

· Личные продажи 10.000 рублей 

Лидерский Бонус 

• 3% Лидерский бонус с чистых продаж директорских групп 1го уровня 

• 2% Лидерский бонус с чистых продаж директорских групп 2го уровня 

ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР

Критерий квалификации - как минимум 6 (шесть) квалифицированных Директора в вашей группе, из которых минимум 4 (четыре) Директора в 1м уровне 
Как получать ежемесячный Лидерский Бонус 

· Как минимум 6 директоров, из которых 4 директора в первом уровне 
· Продажи персональной группы 500.000 рублей 

· Личные продажи 5.000 рублей 

Лидерский Бонус 

• 3% Лидерский бонус с чистых продаж директорских групп 1 го уровня 

• 3% Лидерский бонус с чистых продаж Директорских групп 2 го уровня 

• 2% Лидерский бонус с чистых продаж директорских групп 3-го уровня 
СТАРШИЙ ИСПОЛНИТЕЛЬНЫЙ ДИРЕКТОР

Критерий квалификации: 

• Как минимум 10 десять квалифицированных Директора в вашей группе, из которых минимум 5 (пять) Директоров в 1 м уровне 

Как получать ежемесячный Лидерский Бонус 

· Как минимум 10 директоров, из которых 5 Директоров в первом уровне 
· Продажи персональной группы 300 000 рублей 

· Личные Продажи 1000 рублей 

Лидерский Бонус 

· 3% Лидерский бонус с чистых продаж Директорских групп 1го уровня 

· 3% Лидерский бонус с чистых продаж директорских групп 2го уровня 

· 2% Лидерский бонус с чистых продаж Директорских групп 3го уровня 

· 2% Лидерский бонус с чистых продаж Директорских групп 4го уровня 

ОСНОВНЫЕ ПРАВИЛА И ОПРЕДЕЛЕНИЯ

· Все звания даются навсегда. 

· Все продажи считаются в российских рублях 

· Скидки консультанта производятся с цены каталога, включая НДС.
· Все бонусы (Групповой и Лидерский) выплачиваются с чистых продаж за минусом 

· НДС. 

· Все бонусы выплачиваются, только если вы являетесь активным 
· Консультант Общее наименование представителей сети нашей компании 

· Активный — Консультант, который сделал заказ минимум на 1000 рублей за месяц. 

· Личный Консультант - Консультант, которого вы зарекрутировали лично 
· Личные продажи - Ваши продажи 

· Продажи Персональной Группы - Ваши личные продажи и продажи вашей персональной группы консультантов до директоров и их групп 

· Групповой бонус - Бонус получаемый, с вашей персональной группы. 

· Персональная группа - Все консультанты под вами до Директоров и их групп. 

· Квалификационный месяц - месяц, по итогам которого вы достигли определенного звания или уровня. Все преимущества вы получаете со следующего месяца. Отделение: Если Консультант квалифицировался на звание Директора, то со следующего месяца он не входит в вашу персональную группу. Вы больше не получаете групповой бонус с продаж его группы. Но вы можете иметь возможность получать Лидерский бонус с продаж всей его группы. 

· Уровень Директоров: Поколение Директоров по сравнению с Вами. Допустим, один из ваших Консультантов стал Директором! Он Директор 1 го уровня. Со временем у него и группе выделился еще один Директор. Он будет Директором 1 го уровня для него и 2го уровня для Вас. 

· Лидерская квалификация: Для получения бонусов вы должны каждый месяц достигать квалификационных критериев. Например, если в какой то месяц вы не сделали нужных личных продажи и продаж персональной группы, вы не получаете Лидерский бонус. 

· Если вы Эксперт Директор и в текущем месяце у вас только 2 квалифицированных Директора вместо 3, то вы получаете бонус как Старший Директор. 

· Сжатие. Если Директор в вашей структуре не смог в текущем месяце квалифицироваться по критериям личных продажи и продаж персональной группы, следующий Директор вниз по структуре займет его место для подсчета бонусов и критериев. 

· Отделение директора: Если ваш Консультант становится Директором в том же месяце что и вы, вы должны достичь продаж персональной группы в 350.000 рублей

-----------------------------------------------------

Файл скачан с сайта Бельё Флоранж на юге России
Наш email: dancingwoman@yandex.ru
Наша группа ВКонтакте: FLORANGE. Элитное нижнее белье 
